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tODANIE tadzkie

dla biznesu

Skarbowa

Ankieta potrzeb szkoleniowych

Szanowni Panstwo,

prosimy o odpowiedz na kilka ponizszych pytan, ktére pomoga nam w najwiekszym stopniu poznaé Panstwa potrzeby
oraz oczekiwania w zwigzku z przygotowywaniem cyklu bezptatnych szkoler, majacych na celu wsparcie
przedsiebiorcéw w prawidtowym wykonywaniu cigzgcych na nich obowigzkéw celnych zwigzanych z obrotem
towarowym z zagranica.

Po wypetnieniu ankiety prosimy o odestanie jej na e-mail: biznes@Ilodzkie.pl lub invest@lodzkie.pl

W razie pytan zapraszamy do kontaktu mailowego na ww. adresy poczty elektronicznej.

1. Jaki podmiot Pani/Pan reprezentuje?
[ mikro przedsiebiorstwo (do 9 pracownikdw), [] duze (powyzej 250 pracownikéw),
[] mate przedsiebiorstwo (10-49 pracownikéw), L1iNNY, JaKi?. o

[] $rednie przedsiebiorstwo (50-249 pracownikéw),

2. Rodzaj aktywnosci rynkowej Panstwa firmy?

3. Charakter dziatalnosci przedsiebiorstwa

[] przedsiebiorstwo produkcyjne, L] dystrybutor,

[] ustugodawca, LI INNY, JaKI?. et

4. Czy firma eksportuje?

[ tak (prosze przej$¢ do nastepnego pytania) L] nie (prosze przejsé do pytania nr7)
5. Jakie sg gtéwne kierunki eksportu towardéw czy ustug Panstwa firmy?

[] paristwa UE sasiadujace z Polska, L] rynki europejskie poza UE,

[] pozostate kraje UE, [] $wiat poza rynkami europejskimi

6. Prosze wskaza¢ gtéwne towary czy ustugi eksportowe Parnstwa firmy

7. Czy w najblizszych 2 latach Panstwa firma planuje rozpoczac lub rozszerzy¢ dziatalnos¢ eksportowg?

L @K (N JAKIE FYNKI? coovieevieeieeectce ettt eeae st st s s e tee et st tes st st ess e st erssaessenseananas ) L] nie
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8. Prosze wskaza¢ najwazniejsze tematy szkolen, ktore Pani/Pana zdaniem powinny zosta¢é oméwione podczas
szkolen dla eksporterow (zwtaszcza przez ekspertow Krajowej Administracji Skarbowej)

L] Tematyka celna — np.: zasady obrotu towarowego w ramach UE oraz z krajami trzecimi, procedura wywozu,
optaty celne, wymagane dokumenty, certyfikaty, podatek akcyzowy, VAT, ograniczenia w obrocie towarowym
z zagranicg, system fakturowania KSeF, systemy IT stuzby celno-skarbowej dla biznesu.

[] Finansowanie eksportu — pozyskiwanie zewnetrznych Zrédet wsparcia eksportu (np. kredyty bankowe,
akredytywa dokumentowa, gwarancja bankowa), ubezpieczenia transakcji, ryzyko walutowe w obrocie
miedzynarodowym, programy ogdlnokrajowe i regionalne wsparcia eksportu.

L] Analiza potencjatu eksportowego firmy.

[ Obliczanie optacalnosci eksportu, wyznaczanie ryzyka handlowego, sposoby eliminacji ryzyka w obrocie
miedzynarodowym.

L] Warunki wejscia na wybrane rynki zagraniczne oraz prawidtowe zawieranie transakcji handlowych, réznice
kulturowe, kultura biznesowa specyficzna dla danego kraju.
Prosimy o wskazanie szczegdlnie interesujgcych Panstwa krajow

L] Weryfikacja wiarygodnosci potencjalnych partneréw biznesowych, metody badania rynkéw.

[ Jak otworzy¢ firme zagranicag? Wymogi prawne, wymagane dokumenty, koszty dziatalnosci.
Prosimy o wskazanie szczegdlnie interesujgcych Panstwa krajow

krajow

9. Jaka czestotliwos¢ szkolen bytaby dla Pannstwa najbardziej odpowiednia?

[] jeden raz na kwartat, [ jeden raz na dwa miesigce,

[ co miesiac, I 10T TR 1 R
10. Jakie s preferowane przez Panstwa formy szkolen?

L] wyktad, [] e-learning,

[] warsztat/trening, L1iNNa, JAKa?. oot
11. Prosze okresli¢ optymalny dla Pani/Pana czas trwania szkolenia:

L] 2 — 4 godziny, []4-6godzin

L1 iNNY, JAKI2eeoeieieeecieceeccee et

12. Czy byliby Panstwo zainteresowani organizacjg niektorych szkolen poza todzig?

[ tak (prosze podaé preferowane jedno MiI€JSCe........covwriirreeeerreeeervereeiesessese s essesesens ) [ nie

Dziekujemy za poswiecony czas i wypetnienie ankiety



